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AlmaCG procura lideranc¢a no mercado luso

A consultora conta com uma equipa de cariz multidisciplinar, actuando em empresas de grande
dimensao ou com potencial de crescimento e de incorporacao tecnologica nas suas solucoes

M CLAUDIA SARGENTO
claudiasargento@@revistas,cofing pt

actuar em Portugal desde o inicio de

2007, a Alma Consulting Group
{AlmaCG) tinha, antes dessa dara, desen-
volvido trabalhado «com emtidades de re-
name no mercado da Inovagio nacionals
segundo explicou ao Semana o imnavation
manager Porrugal da consultora, Nuno
Nazaré.
A merodologia seguida pela AlmaCG nos
ultimos 22 anos «tem provas dadas por to-
da a Europa», sendo que a empresa «¢ [i-
der de mercado em varias dreas onde ac-
tua, e tem seguido wm modelo baseado na
competéncia e vigor da sua equipa de con-
sultores». WNesse sentido, todas as suas ac-
uvidades de consultoria «tém em conwan
o facto de ndo se torarem wn custo adi-
cional para as enipresas que as contratanis,
ou seja, «d s rerreneracio € baseada no
sticesso da sud intervengdo, semipre quan-
tificada com base em indicadores mensu-
rdveis», apraveitou para sublinhar o res-
ponsavel da AlmaCG.
A equipa de consultores da empresa rem
um cariz multidisciplinar, com formagies
em varas areas do conhecimento «e € orirn-
da de varias provenigncias». Em situagoes
ponfuais, nomeadamente em segmentos de
mercado muito especiticas, Nuno Nazaré
explica que «existe a colaboragio de ele-
mentos de wirios escritorios da AlmaCG,
de qute sio prova todos os projectos rela-
cionados com a consultoria em projectos
de investigagio em comsorcio, a mivel co-
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Em Pormugal, e no seguimento de uma es-
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tratégia de crescimento sustentada, é in-
tencio da AlmaCG aser lider de mercadon
no médio prazo was areas onde actuar,
encontrando-se para ja «wiona fase de ex-
pansio e de contratagio de navas consul-
tores especializadoss.

A AlmaCG apresenta clientes em prafica-
mente todos 0s sectores empresariais, es-
sencialmente empresas de grande dimen-
sd0, «mias tambeém empresas com grande
potencial de crescimento e de incorpora-
gio tecnologica mas suas solugdes ou ser-
vigos prestados».

Questionado relativamente ao estado da
inovagio em Pormugal, Nuno Nazaré dis-
se que esta «¢ fundamental para vencer o

atraso em relagio ao processo de conver-
EENCKT ECONOMICT 110 eSPago conmmitarion.
O imovation manager Portugal da
AlmaCG considera existirem «excelentes
exentplos de movagdo a nivel nacional, nas
maiores emipresas e tambem em empresas
de menor dimensao». Mas, no seu enten-
der, «o grande prroblema destas empresas,
dada a sua reduzida dimensao, é a dificul-
dade em disseminar para o mercado as
stas valéncias e cavacteristicas que as dife-
renciam das denais concorrentess,

Na realidade, existe «wm défice de mova-
o estrutural que pode ser minovado pe-
Io recurso a wna mator abertura a trocas,
parcerias e transposicio de modelos miter-
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nacionats de sucesso», defende este res-
ponsavel. De resto, ha um conjunto de lis-
ters «que no passado sofriam deste défice
e que actualmente ultrapassaram os seu
constrangimentos devido a uma correcta
adopgdo dos principios de movagdo asso-
ciados & criagio de valor acrescentadox.
Nuno Nazaré acredita que os melhores
exemplos vindos de fora «deverdo ser se-
guidos, sendo ainda importante existirem
enfidades ou programas que apotem wna
aultura de Inovagio no seio do tecido eco-
nomico nacional». A este nivel, enddades
como a COTEC e o Plano Tecnologico
«tém sido excelentes veiculos de desenvol-
virnento, demonstragao e de disseminagiao
das melhores prdticas existentes», refere o
mesmo responsavel.

O imnovation manager Portugal da con-
sultora defende ainda que se aproveitem
medidas que existern em Espanha e Franca,
por exemplo, para apoiar as empresas na-
cionais «a avaliarem o seu posicionamen-
to no campo da inovagio, e fomentar a
sua participagdo ent profectos comm oufras
entidades ewropeiass.

Por outro lado, ao nivel das polincas de fi-
nanciamento, no dmbito do QREN, «de-
vend existir tm esforco significativo wio apoio
a empresas e profectos de inovagao, quer
a nivel tecriologico quer mesmo a nivel
de auttros processos», Em termos das po-
liticas fiscais, e de forma semelhante aos
apoios existentes em Espanha, Nuno
Nazaré considera que deveria existir um
regime de incentivos fiscais, de apoio a
inovagio, «mais abrangente, wma vez
que actualmente apenas contempla as
actividades de I&D».



